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Sabor, encanto e lucro com ovos de Pascoa

BEATRIZ MIRELLE
Especial para o Diario
beatrizmirelle@dgabe.com.br

Os precos de ovos de chocolate ti-
veram alta de até 40% em compara-
cao a Pdscoa de 2021. A pesquisa da
Apas (Associacao Paulista de Super-
mercados) indica que, apesar desse
acréscuno a EXpEC\'ﬂl‘]Va é que ocor-
ra aumento de 36% nas vendas des-
ses produtos. Nessa época, consumi-
dores pesquisam entre marcas e esta-
belecimentos para encontrar pregos
mais baixoes, enquanto confeiteiros
autdnomos buscam alternativas pa-
ra atrair clientes e lucrar nas primei-
ras semanas de abril.

Douglas Santana (fore), 39 anos,
morador do Jardim Las Vegas, em
Santo André, comegou a planejar as
produgées em janeiro. Confeiteiro
hi oito anos, ele tem expectativas
grandes para este ano. “Iniciei as pri-
meiras cascas de chocolate logo de-
pois do recesso de Ano-Novo. Se eu
demoro, nao consigo dar conta e
atender toda a demanda desta épo-
ca. O recheio é o que mais chama
atencao. Entdo, ele é o foco para
atrair mais encomendas”, comenta.

As vendas da Pdscoa podem movi-
mentar R$ 2,16 bilhoes, afirma a
CNC (Confederacao Nacional do Co-
méreio). Isso corresponde a uma al-
ta de aproximadamente 1,9% em re-

lagao a 2021 (R$ 2,12 bilhdes). Ain-
da assim, esse valor é 5,7% menor
que o registrado na pré-pandemia.

Apesar de o principal simbolo de
consumo na Pdscoa estar caro, ou-
tros alimentos importantes para este
periodo ndo tero reajustes tio signi-
ficativos, segundo a Apas. O vinho,
massa fresca, pescada e bombom es-
tdo na lista dos produtos que nio te-
rao um salto expressivo, podendo
até, em alguns casos, ter retracio.

Na hora de estipular os pregos, di-
versos fatores interferem e o varejo
tem sua propria politica de precifica-
gao. “Os pregos dos ingredientes (ca-
cau, agticar e leite, por exemplo), as-
sim como a varia¢ao do ddlar, con-
tratagbes e impostos, sdo levados em
consideragiio, Nessa data ha de se
considerar o processo de produgao
de alta complexidade, custos de em-
balagem, armazenagem e logistica”,
explica o presidente da Abicab (Asso-
ciagio Brasileira da Industria de Cho-
colates, Amendoim e Bala), Ubiracy
Fonséca.

GERAGAO DE EMPREGOS

O retorno financeiro neste perio-
do de recuperagio da pandemia ain-
daé lento e datas como essa sdo fun-
damentais para movimentar a econo-
mia nacional. A Abicab calcula que
foram abertos 8.500 postos de traba-
Iho tempordrio no Brasil

Parcelamento dd vantagem a
mercados na hora da compra

Apesar dos pregos altos,
existem aquelas pessoas
que néo deixam de comprar
o0s ovos de Pdscoa. O levan-
tamento da Apas aponta
que 45% dos empresarios
varejistas acreditam que as
vendas durante a Pdscoa
manterdo o mesmo desem-
penho do dltimo ano, en-
quanto 35% veem de manei-
ra otimista as movimenta-
chies do seror. Para competir
com os supermercados, os
autonomos do Grande ABC
se atentam as necessidades
dos consumidores em ter
mais op¢oes de pagamento.

Para a dona de casa Maria
Viana, 39, a maior vantagem
de escolher os ovos de choco-
late expostos nas prateleiras
é ndo pagar a vista ou ape-

nas em duas vezes.

“Ja comprei com autdno-
mos, mas, agora, ainda es-
tou pensando. No mercado,
consigo parcelar ou pegar
uma oferta no préprio dia”,
explica a moradora do Jar-
dim Santa Cristina, em San-
to André, que comprard para
os dois filhos.

Sendo assim, os confeitei-
ros fazem de tudo para nio
perder as encomendas. Além
de adicionarem o pix na lista
junto com cartdes de débito
e crédito, alguns vendedores
da regido oferecem a opcao
de parcelar em até 12 vezes.
“A tnica exigéncia é pagar
50% na hora do pedido e o
restante é possivel escolher a
forma na hora da entrega”,
afirma Renata Dias. BM

VAR'EDADE Diversidade de marcas encanta os consumidores

Sabor, encanto e lucro com

VOS DE PASCOA

por conta da Péscoa. Os cargos con- _.’
tabilizados envolvem tanto contrata-

¢oes diretas quanto indiretas, desde
fabricas até pontos de venda.

MAIS RECHEIO E CRIATIVIDADE
Para competir com o varejo, 0s au-
tonomos investem na criatividade
para diversificar as opgoes ofe- ="
recidas. “Tenho dois filhos.
Entdo, fico antenada no
que faz sucesso entre
eles”, explica Renata
Dias, 37, do Jardim
Santo André. No ca-
tdlogo dela, o desta- L ®

que é o “Kit Confei- &% e
(N i

o

teiro”, uma caixa
personalizada que
permite que a
crianga decore o

préprio ovo de | [y /.i |
Péscoa. “Contém

uma casca de

ovo ao leite, um %

saco de confeiteiro
recheado com briga-
deiro, um tubete de
granulados e outros
com confeitos. Assim,
além de apoiar o em-
preendedorismo, os pais
pagam mais barato e as
criancas se divertem na
montagem”, ressalta.
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