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Confeiteiras da regido enfrentam alta de até 20% em insumos para Pascoa

‘mas quando pedem mais quan-
e, dcabeny Biscanilo G-
cbes mais baratas’, finalizou.
O economista € professor
da ESPM (Escola Superior de
Propaganda e Marketing) Jor-
ge Ferreira dos Santos Filho re-
[ [ o~ latou que o cendrio arual ain-
da reflete os efeitos da crise do
cacau entre 2024 ¢ 2025. “O
alimento chegou a quase US$
12,9 mil por tonelada. Tive-
’ 0 [] ’ ‘mos algumas quebras de safra,
‘menorprodutividade em gran-
des produrores africanos ¢ al-
guns eventos climaticos extre-
. . mos. Mesmo com a queda em
Empreendedoras t8m desafio para manter lucro e especialista diz que produtos mais em conta podem prejudicar marca 2026, a produgao ainda diliza
estoques comprados naquele

0RO VITTOR ESPINDULA a confeiteira Ana Carolina de  gem (de luao) fica menor.”  periodo mais caro. Priorizar a
Especial para o Didrio Souza, 30 anos, que atua na ituaga Thante é rela-  redugio de cioe traba-
josovittor@dgabe.com.br drea hd uma década, afirma da pell A Ihar sob da pode aju-

e na

que os custos subiram entre  Paula Dall Anese, 28, daDilua ~ dar na economia. J4 redwzir a

As altas nos precos de insu- 129% e 15% em relacdo a  Confeitaria, no bairmo Oswal  qualidade dos itens pode tra-
mos, especialmente o chocola- 2025, com destaque para o do Cruz, em Séo Cactano. Se-  zer um dano 3 marca”

te, tém pressionado o valor - chocolate. “E s comparar gundo ela, a producio teve A confeiteira Ellen Cristina
nal daprodugio de ovoscasei- 2024 com agora, praticamen-  acréscimo de 20% puxadape.  Pereira de Assis Lima, 36, da
ros de Péscoa. irasdo  te dobrou. Fu de locacau. 0 ica  EllenConfeitaria, que trabalha
Grande ABC relatam aumen-  R$90em doisquilos. Hoje, pa- da vez mais caro, Foi o que  com vendas na Péscoa desde
tos de até 20% e dificuldades  go RS 170", disse. mais impactou. No ano passa- 05 15 anos, relata um cendirio
para manter a margem de lu-  Ana diz que ndo conseguiu  do, eu comprava dois quiles  mais complexo, com oscila-

cro sem repassar o reajuste de  repassar todos os aumentos a0 por RS 130. Agora, tenho que  gbes que ndo se restringem aos
forma integral ao consumidor.  consumidor, mesmo apds fa-  gastar RS 180 pela mesma  ingredientes. “As embalagens

Especialista alerta que esco-  zer reajuste de 13% no valor  quantidade”, destacou. também subiram. Eu compra-
Iher opcbes mais baratas pode  dos produtos que vende. “Eu Com as mudancas AnaPau-  va por R§ 4e agora esté RS 7.
repercutir na qualidade. prefiro ter uma leve alta do  la decidiu aumentar at RS 5 As formas aumentaram de RS

Na Doce Terapia, no bairro  que trocarde marca. A qualida- —por produto. “Poucas pessoas 9 para RS 147, disse amorado-
Santa Maria, em Sio Caetano,  de ¢ prioridade. Mas a mar-  pediram desconto neste ano,  ra da Vila Homero Thon, em
Santo André.

Além do preco, cla aponta
‘mudancas na qualidade de in-

Parceria com Santos Filho pontuou que o kit chocolate e florescostuma | sumos como o keite condensa-
. empresdriopode priorizarpar-  funcionar. Trabalhar ‘lem- do, queimpacta diretamente a
outros COmMErcios cerias com outros comércios  brancinhas’ e versbes meno- produgio. “Os populares estio
N . parater maisvisibilidade.  res dos produtos tradicionais | vindo com menos gordura. Pa-
lOCa_[S pode aJudﬂ_[’ a Segundo o espedialista, 0 também d certo.” ra dar o ponto certo no re-
. s produtor artesanal acaba Do ponto de vista financei- | - cheio, agente precisa usar ver-
impulsionar vendas  maisexpost svariaesnos  m, s s caras.”
precos do leite, agicar, ca-  tacoua necessidade de plane- De acordo com Ellen, o pre-
Criar estratégias para im-  cau, embalagens, energiaelé- jamento rigoroso. “Alongar o ¢o final dos produtos teve rea-
pulsionar o proprio negcio €  rica ¢ frete. Por isso, apostar  capital de giro, negociar com | - juste médio de 20%, mas nem
a grande questio quando se  em produtos personalizados  fornecedores e buscar prazos | sempre isso se traduz em
decide Occono-  pode sereficaz. “Ele pod ‘maiores para pagamento sio maior lucratividade.“No ovo
mista e professor da ESPM  siderar parcerias locais, como  formas importantes para dar de colher, porexemplo, a gen-
(Escola Superiorde Propagan-  confeitaria, mercado de bair-  folego a0 pequeno € médio | te teve que reduzir a margem
DESIGUAL. Ana Carolina no repassa precos para o perder ciientes ~ da e Marketing) Jorge dos o, papelaria e floricultura. O~ empreendedor.” WE para nio assustar o cliente.”
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