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Temporada de promocgdes e liquidagdes

COMERCIO NA CAPITAL

JANEIRO CHEGOU E COMELEA
TEMPORADA DE DESCONTOS

Liquidac¢des pipocam no primeiro més de 2025 nas lojas de rua de BH, e reducao de
preco chega a até 80%. Fecomércio MG da dicas de como comprar com seguranca

PEDRO CERQUEIRA

Passada a ressaca das festas de fimdeano,
o comércio comega a desfazer as vitrines de
atal e réveillon. E chegada a temporada das
liguidagoes de janeiro, época aguardada por
consumidores que estao atentos as oportu
nidades. A reportagem do Estado de Minas
circulou por pontos do comércio de rua do
Centro de Belo Horizonte e constatou que
i tao com placas e cartazes
anunciando promogoes e descontosem pro-
dutos que vao de eletrodomésticos asapatos,

Gerente do Ponto Frio da Rua Curitiba,
Marcelo Vinicius de Andrade conta quealo-
[ estid com uma promogao“com precos me-
nores que os da Black Friday”. Segundoele. os
descontos chegam a 80%, como o de uma es-
cova secadora de cabelo, por exemplo. Todo
osetor de movels estd com 50% de desconto,
seguido por lavadoras de roupa (até 35%) e
TVs e geladelras (até 30%).°A idefa é limpar o
estoque para entrar 2025 com os produtos
noves”, afinmou

BARGANHA A VISTA

Seos perentes L‘\[Jl\llllllll\lzb ol as ven-

ar os descontos. Ana Maria Cordeiro de
Macedo ji tem na cabega que janeiro éépoca
de promogoes. De olho em uma sand
salto repleta de brilhos, a professora ndo pen-
sou duas vezes ao ver o desconto de 30% es-
tampado na vitrine de uma loja de calgados,
condigio que pode chegar a 50% caso o dien-
televe mais pares. "Quero um produto muito
especifico, se eu encontrar [com desconto) s
rd Glimo e talvez eu compre outras

De acordo com Alexandre Magno da Cu-
ulu perentecomerc fal da IupluL .ﬂgaclm al-

nis mais bdsicos ¢ mochilas)” explicou.

Na companhia da mae. as inmis Maiara
Chaves Silva e Stacy avam clreu-
lando pelas lojas da Regiao Central da capi
aprocura de wm celular novoe uma boa pro

GLADYSTON RODRIGUES/M /DA PRESS

AS IRMAS MAIARA E STACY CHAVES VAD COMPRAR UM CELULAR NOVO DE NO MAXIMO RS 2 MIL,
AVISTA, MAS, EM TROCA, QUEREM “UM BOM DESCONTO" PARA LEVAR O APARELHO PARA A CASA

FIQUE DE OLHO

v Faga uma lista com os produtos que quer
Comprar para evitar as compras por impulso

w Pesquise o precodos produtos, tanto em loja
fisica quanto on-line

v Verifique a avaliagao dos consumidores

w Confiraa qualidade do produto comdesconto
paraver seestd em boas condicdes

v [sle]aalenluau argamento para naul\car
apbs0 perioda de i

FONTE-FECOMERUIO MG

i
se encontrar uma boa oportunidade. “Fs
o que o prego estefa mals baixo. Estou pro-
curando wm celular, vou gastar entre RS
1.500¢ RS 2 mil a, mas quero um hom
desconto”, alirmou Matara,

CONCORRENCIA

Fabio Lemos, vendedor da Madeira Ma-
deira, lojade mévels que também atua na in-
temet como market place (vendendo merca-
dorias de outras empresas). disse que :
malor parte dos descontos do saldao de Ja-
I} 5% e 15%. Fle explica que
descontos mals agressivos, entre 50% e 60%,
sdo para produtos muite especificos, quees-
tao “encalhados”.

Ié Dirce Campos, gerente da Enxovais Du-
lar, esclarece que muitas pessoas delxam pa-
ra comprar o presente de Natal em janeiro.
cabega defas, baixa o prego de tudo, mas
nio é bem assim.” Segundo ela, as promo-
coessio vilidas para as mercadorias com le-
de exposi¢io ou com menor

Mas nem todo estabelecimento comer-
clalaplica promogoes em janeiro. E o caso da
Loja dos Brinquedos, que nessa época do
ano dedica boa parte do seu espago aos ma
teriais escolares. "Tem uma peculiaridade
erial escolar, gue, como ¢ lis
pessoal faz multa pesquis.
nao faz promogao, mas pesquisamos e ofe-
recemos melhor preco. E questio de centa-
» explica a proprietiria Manuela Santa-
na Hostalicio.

LIMPA DE ESTOQUE

tal e final do ano
£m virias razoes pa

“As liquidagoes pos-
sao bastante comuns e
ra existir. Uma delas ¢ o excesso de estoque.
Muitas lojas compram grandes quantidades
de produtos para atender & maior demar
dos consumidores durante esse periodo fes-
tivo. Agora é hora de liberar o estoque e abrir
LSPALo para noves produtos, Outro motive é
a ul ragao de clientes”, explica Fernanda -
ves, economista da Federagio do Comér-
io de Bens, Servigos e Turismo de Minas Ge-
rais (Fecomércio MG

O presidente da Camara de Dirigentes Lo-
jistas de Belo Horizonte (CDL/BH), Marcelo
desouza, porsua vez, afirma que a cidade so-
fre um esvaziamento em janeiro (devido
férias escolares), cendrio que traz mals trar
quilidade para quem nao se sente confo
vel com o frenes! das lojas no Natal.o que da
espaco para um melhoratendimento.

FIDELIZACAO DE CLIENTES

“Parte dos consumidores ja percebeu isso
e deixa para comprar em faneiro, principal-
mente se o item for para uso pessoal. Umas
das agoes que s CDL/BH esti propondo aos
s & direcionar ofertas para clientes fi-
zados. A troca dos presentes do Natal
também éumachance para vender um pro-
duto em promogao. Em janeirode 2024, ji -
vemos aumento de vendas em relagio ao
mesmo periodo do anoanterior”, disse o pre-
sidenteda CDL/BH

Fernanda Gongalves aconselha que o con-
sumidor fagauma lista com os produtos que
precisa antes de sair de casa para evitar as
compras por impulsoTambém é importante

squisar o preco dos produtos, tanto em lo-
quantoon-line. e verificara avaliagio
onsumidores, “F imponante verificar a
qu.ﬂlclmle do produte, mesmo com descon-
10, ver se estd em boas condigdes. Também é
preciso prestar atencao no orgamento, defi-
nir quanto se quer gastar. para que. depois
dessas liqu 3 nadim-
pléncia’, destacou a economista B
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