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Em Campinas, 76% dos consumidores usam o celular para fazer compras

Luiz Felipe Leite
iz beite@rac.com br
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mais utilizada por 76% dos
consumidores de Campinas
para adquirir produtos via
internet, con

(¥

a pesquisa da
undagio \Numa Estadual
ds e de Dados (Fund

gada neste més de julho. l:e
acordo com a ACIC, 67%
dos cam s afirmaram
em u a |

que us D
celular para con

ACIC utilizou estudo
da Fundacao Seade
|para obter resultado

0 estudo da
Seade teve o obiji
abordar os hdbitos de con-
sumo virwal da populagio
em todo o

ivos para aquisigio
de mercadorias ou u>||lml -
¢io de servicos, Na pes

dos paulistas do interior uti-
lizam atualmente aplicati-
vos para a aquisigio de pro-
dutos eiou servigos,

¢ levemente mais elevado,
51%.
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