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Onda de calor define o presente de 2023

NATALDO CALOR

Ar-condicionado e ventilador entram na
lista de presentes, ao lado das lembrancinhas

CAROLINA NALIN
A

Ascndas de calor queatin-

giram o pais nos iltimos |

meses e a cautelana horade
contrair dividas de alto va-
lor produziram uma curiosa
combinagio neste fim de
ano. A expectativanovarejo
enaindistria é deum Natal
delembrancinhas e apare-
lhos de ar-condicionado e
ventiladores.

Em 2023, a inflacio deu
umatrégua, e o mercado de
trabalho voltou a criar va-
gas. Mas, mesmo comaque-
da dos juros, que passaram
de 13.75% para 11.75% ao
ano, ocustodocréditoainda
nio cabe no orcamento de
boa parte dos brasileiros.
Atentoaessepadriode con-
sumo, ocomércioampliona
ofertade produtos de tique-
te menor, com presentes de
valor mais baixo.

O que tem feito o consumi-
dor deixar as contas de ladoe
colocar a mio no bolso sio os
aparelhos de ar-condicionado
eventiladores. Ontern, os que
fizeram compras de (ltima
hora no coméreio de Copaca-
bana sairam carregando apa-
relhos pela rua ou levaram
ventilador até na moto para
niopassarcalornaceia.

Levantamento da Confi.Ne-
otrustapontaqueasvendas na
categoria ar e ventilagio no e-
commerce subiram 29,5% en-
tre 12 e 18 de dezembro, na
COMPAragio CoNmo mesmo pe-
riododo anopassada.

Considerando apenas o ar-
condicionado, a expectativa
équeaproduciocheguea3 9
milhdes de aparelhos em
2023, segundo a Associagio
Nacional de Fabricantes de
Produtos Eletroeletronicos
(Eletros). Se confirmada, se-
rd a maior producio desde
2021 (4 milhies).

—Muito disso se vale pelo
El Nifio. Tem lojista anteci-
pando as compras para rece-
ber em fevereiro por conta
disso —diz Jorge Nascimen-
to, presidente da entidade.

O Magazine Luiza aponta
aumento nas buscas e nas
vendas de ar-condicionado
desde setembro, quando o
calor chegou a maior parte
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Para refrescar. Nas compras de ftima hoe, consumidores optam por ventiladores & apareihos de ar-condicionado: alta de 30% nas vendas da categoria em dezembro
tesdo paise, porcausa disso,  também tenta correratrisdas - deu e isso dd possibilidades de
o estamos conseguindo mini-  ltimas compras. Além do  desovar estoques de forma
mizar os impactos no esto-  tiquete baixo, descontosepar- - maisficil casoo produtoenca-
“A demanda estd muito  que —diz Marina Peres, ge-  celamentos sioestratégiaspa-  |he. A valorizacio do real tam-
1 rente comercial do Magalu.  ra conquistar osindecisos ou  bém ajuda porque a importa-
acefjemd‘a ¢hd fdhﬂ de Na Fast Shop, asaida foire-  quedeixamtudoparaaiiltima  ¢do do produto em reais esti
pro mm‘ . forgar estoque proprioeapos-  hora. Lojistas refatam que as  mais barata — avalia Fabio
(”r'mndtcmnadﬂ) 1o tar no marketplace. Entre se-  vendasem shoppings esquen-  Bentes, da Confederacio Na-
mercado. Temos tembroe dezembro, asvendas  taram nasegundaquinzena.  cional do Comércio de Bens,
parceria j'or!e COMmos de ar—mndlsmnadc subiram  —O horizonte para2024é  Servicose MM(CNQ. .
maioresfabrimnles b BD%.F?(\'Q.IE]]SL&L‘!.IIQOUBC&IY}’- bastante cauteloso. Mas a Oglrupolhhappy,quemdm
i * panha “Seu Momento Fresh, queda do desempregoeoga-  PBKids, espera ter o melhor
por 130, estamos paravendasde ar-condiciona-  nhosalarialtrazemumalento  Natal, em termos de fatura-
conseguindo minimizar  do, ventiladores e umidifica- maior —diz Luis AugustoIl- - mento, desde 2019. A empre-
os impactos no estoque” dores. Neste més, ciouocar- - defonso da Silva, diretor de  sa mira em descontos de até
o tao Fast Pay, com parcelamen-  RelagdesInstitucionaisdaAs-  40%. Hoje, metade dos pro-
MarinaPeres, gerente comercial 10 em até 21 vezes, servicode - sociagio Brasileirade Lojistas  dutos da lojatem valor abaixo
doMagalu instalacdo e suporte técnico,  de Shopping (Alshop). deR$100equase40% dosor-

commensalidadedeR§25. limentosio itens novos.

— Esperamos encerrar o DEMANDAREPRIMIDA — Temos tudo para fazer
das regices do pais. Coma anode2023comumaumen- A Confederacio Nacional um Natal excepcional. A
altada procura, o desafioé  tode50%emvendasnacate- doComérciodeBens, Servi-  gente ainda sente uma de-
atender tantos pedidos: goriaem relacio aoano pas-  gose Turismo (CNC)espera  manda reprimida. O calen-
— A demanda estd muito  sado —diz Eduardo Salem, que o Natal movimente R§  dirio também ajuda, por ser
acelerada e hd sim falta de  diretor de Marketing e Ca- 68,97 bilhdes emvendases- umanosem CopadoMundo.
produtos no mercado. Te- naisDigitaisdaFast Shop.  teano,umaumentode5,6% Eodia24 caiunum domingo
mos umaparceriamuitofor-  Masquemniotemumaon-  emrelagina2022. —diz Thiago Rabello, chefe
te com os maiores fabrican-  dade calor parainflarvendas ~ —Ainflagiono atacado ce-  de Operacdes da Rihappy,

destacando que as lojas tém
ficado abertas até mais tarde
para atender o comporta-
mentodocliente.

NaC&A, apercepcioé que
asroupasestiovoltandoaser
opedes de presentes, conta
Francislei Donatti, vice-pre-
sidente Comercial da varejis-
ta. O custo-beneficio é o
principal mote: hi produtos
a partir de R§ 39 e promo-
c0es progressivas que garan-
tematé 25% de descontonas
compras pelo appoussite.

— Para facilitar a compra
de presentes dos amigose fa-
miliares, ainda hi ofertasem
cotnbo. Por RS 89 é possivel
comprar 3 pegas, por exem-
plo—afirma Donatti.

ATE 30 PARCELAS
OgrupoBoticdrioesperaque
asvendas do Natal deste ano
superem em 20% as do ano
passado. E aposta em precos
mais acessiveis.

Neste ano, os pregos variam
deR$ 29,902 R$30990. No
Natal de 2022, a média de va-
lores para kits presentedveis
foi de R 39,90 a R$ 299,90,
segundo Diego Costa, diretar
executivo de categorias de
Perfumaria e Presentes do
Grupo Boticdrio.

Apesar da cautela do con-
sumidor, hi quem aposte em
produtos de maior valor —
como moéveis e eletrodo-
mésticos —, bastante impac-
tados pelos jurosaltos nos il-
timos dois anos. Eo que fazo
grupoCasas Bahia, enquanto
reforca a oferta de eletroni-
cos, como TVsesmartphones,
e produtos de menor custo,
como fritadeira elétrica e se-
cadorde cabelo.

Atéodia31destemés, oscli-
entes com cartdes Casas Ba-
hia podem parcelar compras
em itens selecionados em até
30 vezes. Os juros variam de
acordo com o niimero de par-
celas, sendo de 1,39% a
2.3%% a0 més,

—0O nosso segmento é um
dos que sio mais impactados
pela macroeconomia, masa
gente enxergacomotimismo
o progndstico de redugiio de
taxa de juros que vem sendo
sinalizado —diz Vivian Zwir,
diretora de Marketing do
grupo Casas Bahia.
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