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Conta de luz pode cair 35% no mercado livre de energia

MARCELO CANARGO/AGENCIA BRASIL

»> Amudanca comeca a valer em 12 de janeiro do ano que vem,
mas os interessados ja podem dar inicio ao processo

Conta de luz pode cair
35% no mercado livre

» Hotéis, pousadas, mercadi-
nhos, laboratérios de andlise,
centros comerciais, galpoes de
logistica, grandes restaurantes
e pequenas industrias. E ex-
tensa a lista de negocios que
jé& podem escolher se querem
continuar ligados na distribui-
dora ou migrar para o chama-
do mercado livre de energia.

Amudanga comega a valer
em 12 de janeiro do ano que
vem, mas os interessados ja
podem dar inicio ao processo.

Nesse mercado é possivel
escolher de quem comprar a
energia, por quanto tempo e
que tipo de energia. Se qui-
ser, pode comprar apenas fon-
tes renovéveis. Para incentivar
a migragao, as empresas que
atuam nesse negocio ofere-
cem descontos de 10% e 35%.

Para 0 mundo dos nego-
cios com energia, a nova regra
éhistérica, afirma Rodrigo Fer-
reira, presidente da Abraceel
(Associagao dos Comercializa-
dores de Energia Elétrica).

“Temos brincado que ago-
Ta vamos ter um mercado de
atacarejo na drea de energia.
A gente sai de 30 mil unida-
des consumidoras no merca-
do livre para um potencial de
quase 200 mil’, afirma Ferrei-
ra.Em outubro, aentidade lan-
¢ou uma cartilha sobre o tema
para orientar quem tiver inte-
resse na mudan

Especialistas do setor avi-
sam que é fundamental enten-
der que, a0 optar pelo mercado
livre, a vida da empresa muda
radicalmente. Vai da completa
comodidade para uma ampla
flexibilidade, com beneficios
eriscos.

Alegislagao que viabilizou
o mercado de energia no Bra-
sil é do final dos anos de 1990.
Nesses quase 30 anos, no en-
tanto, foram autorizados a in-
gressar no segmento apenas
grandes consumidores, como
montadoras, redes de super-
mercados, industrias de papel
e de minérios.

Tecnicamente falando, sao
os maiores consumidores do
grupo A, de alta e média ten-
530 (A1, A2 e A3), com conta
de luz acima de R$ 140 mil e
consumo maior que 500 kW
(kilowatts).

Agora, podem ingressar as
demais empresas do grupo A,
enquadradas como A4, com
contadeluzacimadeR$ 10 mil
e demanda inferior a 500 kW.
A mudanga estd regulamen-
tada na Portaria 50, de 2022,
do MME (Ministério de Minas
eEnergia).

Essas empresas nao pode-
rao comprar energia direta-
mente. Serao representadas
por um agente varejista. Em-
presas de diferentes portes
e setores estao entrando no
mercado para atuar como co-
mercializadora varejista. Hoj
atuam no pais 515 comercial
zadoras e 87 comercializadoras
varejistas.

O varejista também repre-
senta o consumidor na CCEE
(Camara de Comercializagao
de Energia Elétrica), orgao que
retine todos os integrantes do
setor, sejam livres ou cativos,
e acompanha os contratos e
as transagoes.

O consultor Ricardo Lima,

que atuou em diferentes enti-
dades e diretorias de empresas
do setor, recomenda detalhis-
mo na escolha do parceiro e na
assinatura do contrato.

“Precisa selecionar bem
porque o consumidor vai en-
tregar a gestao do custo de
energia para esse terceiro. As
relagoes contratuais também
dever ser bem claras e defini-
das: quem vai ser responsavel
pelo qué’, diz Lima.

“No mercado livre, é pre-
ciso aportar garantias para as
transagoes e cumprir vdrias
obrigagoes na CCEE.
mercializador ndo cumprir es-
sas obrigagoes, a responsabili-
dade final ¢ do consumidor.”

Lima também destaca que
um extrato de contabilizagao
do consumo mensal tem cer-
ca de cinco paginas e mais de
cem itens, que variam todo
més, mesmo que o consumi-
dor compre a mesma quanti-
dade de energia.

“Encargo de sistema, rateio
de inadimpléncia, essas coisas
ocultas na tarifa vao ficar claras
para o consumidor. Ele vai ver
que paga separado pela ener-
gia e pelo uso do fio. Ainda
que a comercializadora cuide
de tudo isso, o consumidor fi-
nal precisa minimamente se
informar pelo que esta pagan-
do’, diz Lima.

Saber quanto custa cada
item também auxilia na ne-
gociagdo do valor da energia.
Para atrair clientes, as comer-
cializadoras estao oferecendo
descontos em relagao a tari-
fa da distribuidora, e também
produtos e servios adicionais.
E preciso saber pesar.

S6 depois de acertar esses
detalhes é que o consumidor
deve notificar a distribuidora
que desejar se retirar. O aviso,
conhecido como “dentinciado
contrato’, deve ocorrer com
seis meses de antecedéncia.

A Metalinox Cogne, subsi-
didria de uma empresaitaliana
que produz agos inoxidaveis
especiais em uma industrialo-
calizada no bairro Ipiranga, na
capital paulista, cumpriu esse
caminho e estd pronta para a
migragao.

O CEO Gilberto Gonzales
conta que a redugdo do custo
foiimportante nadecisao, mas
sua prioridade é a compra de
energia limpa. Ele mira selos
verdes como o I-Rec (termo
para certificado internacional
de energia renovavel).

“Minha matriz estd alinha-
da com principios da susten-
tabilidade e ja fazia um tem-
po que buscava alternativas
de fornecimento de energia
limpa no Brasil’, afirma Gon-
zales, que fechou contrato no
mercado livre para comprar s6
energia renovavel.

“Eu acredito que, em um
futuro préximo, as empresas
vao ser cobradas a terI-Rec, por
exemplo, e eu vou me ante-
cipar, apresentando esse plus
antes dos concorrentes.”

As comercializadoras tam-
bém se preparam. Reforcaram
investimentos em tecnologia e
na contratagao de agentes co-
mercializadores, aquele “pasti-
nha” que vai bater na porta de
empresas de todo o pais para
explicar o mercado livre. (FP)
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