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Incentivo gera queda no estoque de veiculos e carro popular some

Incentivo gera queda no estoque de
veiculos e escassez de ‘carro popular’

Consumidor tem dificuldade para encontrar modelos mais baratos; recurso da Unido que reduziu pregos deve acabar nesta semana
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TISA MORAES

programa de incentivo
0;\..« vendas de vefculos,

instituido pelo governo
federal no dltimo dia 5, resul-
tou, em menos de 15 dias, em
queda acentuada do estoque
das concessiondrias de Bauru.
Para se ter ideia, em boa parte
delas, jd nao é possivel encon-
trar o5 modelos mais baratos,
chamados “de entrada”.

Jd em relagiio aos interme-
didrios ou com valor superior,
opgbes como a cor do automo-
vel também estio resritas, Dian-
te do grande movimento nas
{ltimas semanas, a expectativa é
de que o recurso reservado pela
Unido para estimular a indiistria
automotiva acabe até o fim desta
semana.  Considerando apenas
os R$ 500 milhdes destinados
aos descontos nas compras de
carmos de passeio, cercade 60% -
RS 300 milhdes - ji haviam sido
consumidos até o Gltimo sibado
(17) no Pais.

Representantes de conces-
siondrias de Bauru ouvidos
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R$ 300 MILHOES

60% dos R$ 500 mil
destinados a descontos
para aquisicao de carros
de passeio ja foram
consumidos

pelo Jornal da Cidade relatam
que, desde o langamento do
programa, a movimentagiio de
clientes nos estabelecimentos
dobrou e o volume de ven-
das efetivadas cresceu entre
40% e 80%. “Com o antncio
da medida do governo, com-
pramos bastante veiculo na
fabrica. Mas ja estamos com
restrigio  de modelos, espe-
cialmente o mais em conta. de
R$ 75 mil”, descreve André
Arruda, gerente de vendas de
uma concessiondria da cidade.

Os descontos patrocinados
pela Unido variam de R$ 2 mil
aR$ 8 mil. Porém, o abatimen-
1o pode ser ainda maior porque
montadoras e revendedores

r

estio o do subsidios
extras. “Com isso, nosso SUV
chegou a ficar R$ 15 mil mais
barato”, acrescenta.

‘SEM VANTAGEM'

Mas, mesmo com a pro-
mogio, consumidores como
o servidor piblico Sidnei Ro-
drigues, 50 anos, nido conse-
guiram trocar de carro. Assim
como ele, seus amigos nio vi-
ram vantagem em adquirir um
modelo zero quildmetro nes-
te momento, jd que a quantia
ofertada, na negociagio, por
seus veiculos usados, foi pro-
porcionalmente menor ao des-
conto dado na compra do novo.

“Em trés concessiondrias
que visitei no Gltimo sabado,
estavam pagando até RS 20
mil a menos do que consta na
tabela Fipe (que baliza 0 mer-
cado). E muita diferenca e, na
ponta do ipis, a gente acaba
nio tendo vantagem alguma.
Talvez valha a pena para quem
estd comprando o primeiro vel-
culo, mas, no meu caso, achei
melhor esperar”, descreve.
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Venda de veiculos automotores cresceu entre 40% e 80% em Bauru

Arruda argumenta que o
prego dos seminovos caiu de-
vido 2 alta da taxa de juros,
com consequente aumento do
custo dos financiamentos e re-
dugiio da demanda por este tipo
de produto. que, agora. ficou,
em média. 10% mais barato.
Segundo Nivaldo Christianini
Junior, gerente comercial de
outra concessiondria de Bauru,
cerca de 70% das negociagdes
para aquisigio de um automé-
vel zero quildmetro envolvem
outro vefculo em troca.

E. em quase todos os casos,
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56 ndo consegue viabilizar a
compra quem nio tem crédito
aprovado junto a uma institui-
¢do bancdria, até porque, neste
momento, a maioria dos mode-
los disponiveis custa acima de
R$ 120 mil.

*0s de entrada foram todos
vendidos e ainda estamos ten-
tando arrumar mais na fibrica,
mas talvez os recursos federais
acabem antes disso. Por este
motive, o consumidor deve
aproveitar o que tem disponi-
vel na concessiondria agora”,
recomenda
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